Strategie legali peril successo aziendale: contrattualistica
con clienti e fornitori

Costo Durata Sede

Apagamento 8 ore Corsoinpresenza presso lasede di
Modena con possibilita di seguirlo
online

Settori Destinatari Tipologie

Strategia e organizzazione aziendale Imprese, Persone Per occupati, Perdisoccupati

Termine iscrizioni Datainizio Data fine

18/10/2024 21/10/2024 28/10/2024

LAFORMAZIONE
INEMILIA-ROMAGNA



Obiettivi

e Negoziare conlacontroparte conun approccio chiaro, che non generi controversie al fine diredigere
contratti sicuri ed efficaci.
e Conoscereicontenuti essenzialidel contratto, gli effetti e le principaliipotesi di scioglimento.

Contenutidel corso

e Tipologie di Contratti Aziendali: una panoramica dei principali tipi di contratti aziendali, inclusi contratti
difornitura, contratti di vendita, contratti di servizio e contratti di partnership.

o Clausole Essenzialinei Contratti Aziendali: descrizione delle clausole cruciali che dovrebbero essere
incluse nei contratti, come termini di pagamento, garanzie, responsabilita, e risoluzione delle
controversie.

o Compliance e Regolamentazioni Legali: normative e leggiche regolanoicontratti aziendali.

e Gestione delle Relazioni Contrattuali: Best practice per mantenere rapporti positivi con fornitorie
clienti.

Attestato

Attestato difrequenza

Calendario

Lunedi 21/10/2024 ore 09:00-13:00
Lunedi28/10/2024 ore 09:00-13:00

Sededel corso

Corsoinpresenza presso la sede diModena con possibilita di seguirlo online

Referente

Vania Spezzani | Email: spezzani@cnafoer.it | Telefono: 3274150057

Docente

ChiaraMagri
Avvocato civilista espertain contrattualistica d’'impresa e tecniche dinegoziazione contrattuale.
Gestione dei crediti/ debiti, piani dirientro, saldo e stralcio, transazioni.
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